
Comunicare con i  vostr i c l ient i  attual i e   
potenziali  in modo eff icace è un processo 
piuttosto semplice, t ranne quando entra in 
gioco un elemento chiave – i l  database .  
Mantenere aggiornato i l  proprio database è 
già di per sé una procedura complessa e ad 
alto impiego di r isorse, ma nel momento in 
cui s i acquista una mai l ing l is t tale        
p r o b l e m a  f i n i s c e  a d d i r i t t u r a  p e r            
molt ipl icarsi .  Si vuole ovviamente evitare di  
inviare ai cl ient i già acquis it i  una lettera 
dest inata ad un potenz ia le c l iente,          
potrebbero esserci  delle of ferte special i  
che non si appl icano al le att ività già in   
corso, e quindi tut to s i r iduce ad un’unica 
operazione: confrontare l ’ intera l ista con 
l ’elenco dei propri  cl ienti  per  effettuare 
una deduplica.  

Da oggi, quando acquisterete una mai l ing l ist 
da D&B, mettere in moto la vostra campagna 
sarà più semplice. Grazie al le sof ist icate       
capacità di   matching di  cui  disponiamo,      
possiamo escludere tal i  contatt i  dal la vostra  
l ista c l ienti  ancor prima di  farvela pervenire.    
E ciò vi permette non solo di r isparmiare tempo, 
ma anche: 

• di prevenire l ’ insoddisfazione dei cl ienti,   
evitando i l  r ischio di r ivolgervi a loro come a 
potenziali  acquirenti  

• di r idurre i costi di  market ing diretto         
originat i da iniz iat ive carent i dal punto di   
vista del l ’ indiv iduazione del target  

Abbinando a Target  Focus le preziose           
informazioni f inanziar ie e demograf iche      
fornite dalla D&B otterrete uno strumento di  
lavoro estremamente eff icace,  che v i         
consentirà di ident if icare i target più       
indicat i per i  vostr i prodott i  e servizi .   

T a r g e t  F o c u s  v i  m e t t e  i n o l t r e  a 
disposiz ione tutta una serie di alt re 
appl icazioni :  per esempio,  se state 
conducendo una r icerca di mercato, potete 
ut i l izzarlo per  creare gruppi campione 
aggiunt ivi.  Basta che ci  inviate i dettagli  
concernenti  le aziende di cui avete già 
delineato i l  prof i lo:  noi provvederemo ad 
indiv iduare alt re imprese che rispondano ai  
vostr i cr iteri,  che potrete ut i l izzare per 
indagini  di  mercato future.  

S e  d e s i d e r a t e  r i c e v e r e  m a g g i o r i               
informazioni su Target Focus, non esitate a 
contat tare i l  vost ro at tuale Account 
Manager D&B o chiamate i l  numero         
800 213667.  
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